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Nawet najlepiej prowadzony dziat zakupdw bez odpowiedniego
wsparcia informatycznego nie w petni wykorzystuje swoja
efektywnos¢. Swiadomy tego faktu jest Zarzad PCC Rokita SA.

CC Rokita SA to jedna z wiodacych firm che-
P micznych w Polsce, najwigksza na Dolnym

Slasku. Przez 60 lat dziatalnosci przedsiebior-
stwo dato sie pozna¢ jako godny zaufania producent
i dystrybutor ponad 400 produktéw, ktore z powo-
dzeniem wykorzystujg inne branze, takie jak: two-
rzywa sztuczne, przemyst kosmetyczny, chemia go-
spodarcza i przemystowa, przemyst budowlany oraz

tekstylny.

Wiestaw Klimkowski, prezes Zarzadu PCC Rokita
SA: Zakupy dla catej Grupy Rokita od kilku lat realizu-
je Biuro Zakupéw z PCC Rokita SA. Pracownicy Biura
Zakupéw odpowiadaja za organizacje projektow zaku-
powych, opracowanie specyfikacji przedmiotu zaku-
pu, zapraszanie dostawcéw do udziatu w projektach,
zbieranie ofert, a nastepnie za przeprowadzenie anali-
zy i oceny ztozonych ofert, negocjacje z dostawcami,
konczac na wyborze najkorzystniejszej oferty.

Biuro Zakupow realizuje zakupy, ktére obejmuja
zaréwno inwestycje, ustugi oraz materiaty eksploata-
cyjne, na podstawie zapotrzebowan zgtaszanych przez
poszczegolne jednostki organizacyjne umiejscowione
w strukturze organizacyjnej catej Grupy. Procesy za-
kupowe Biuro Zakupéw prowadzi przy wspoétudziale
pracownikéw merytorycznych oraz ekspertéw bran-
zowych wywodzacych sie z organizacji, zgtaszajacych
zapotrzebowania.

Pionem zakupow zarzadza dyrektor Marcin Suchanek.
Przeprowadzit on reorganizacje dziatu zakupéw - zain-
westowat w podniesienie kwalifikacji swojego zespotu
w obszarze merytorycznym, ktadac szczegdlny nacisk
na rozwoj umiejetnosci negocjacyjnych kupcéw.

Dzieki wprowadzonym przez niego zmianom (np.
jasnemu podziatowi obowigzkéw i delegacji upraw-
nien) zniknat problem zwigzany z brakiem odpowie-
dzialnosci za poszczegoélne elementy procesu zakupo-
wego, a precyzyjnie okreslone regulaminy wptynety
pozytywnie na budowe relacji z dostawcami. Zmiany
dokonane w organizacji zakupowej miaty korzystne
skutki dla Spotki, jednak nadal wszystkie etapy proce-
su zakupowego byty realizowane metodami tradycyj-
nymi, czyli bez wykorzystania systemu informatycz-
nego. ,Przy wykorzystaniu 6wczesnych zasobéw Biuro
Zakupdw uzyskato maksimum efektéw ze swojej dzia-
talnosci. Zdawalismy sobie sprawe, ze mozna osig-
gnac jeszcze wiecej. Brak narzedzia informatycznego
wspierajacego zakupy wptywat na dtuiszy czas ich
realizacji oraz biurokracje zwigzana z dokumentacja
procesowa, co przektadato sie réwniez na ograniczone
mozliwosci negocjacyjne. Inicjatywa zmian przyszta
bezposrednio z Zarzadu firmy i po szybkiej analizie
podjeto decyzje o wdrozeniu narzedzia informatycz-
nego do wsparcia zakupow” — mowi Dyrektor Marcin
Suchanek.

Od pazdziernika 2010 r. w PCC Rokita SA proces
wyboru dostawcéw odbywa sie wytacznie droga elek-
troniczna. Jak informuje dyrektor Suchanek, w Spétce
przestato funkcjonowac sktadanie ofert na recepcji.



PCC Rokita SA uruchomita specjalng platforme
zakupowa dostarczong przez firme Marketplanet.
Wersja prekonfigurowana systemu Platforma Mar-
ketplanet dla przedsiebiorstw komercyjnych zostata
sparametryzowana zgodnie z potrzebami Spétki. Sys-
tem wdrozono w zakresie funkcjonalnym, obejmuja-
cym trzy moduty: Modut Wyboru Dostawcy, Elektro-
niczne Zapytania Ofertowe oraz Aukcje Elektroniczne.
W systemie zostaty odwzorowane sciezki proceséw
zakupowych PCC Rokita SA. Platforma umozliwia
elektroniczne sktadanie ofert przez dostawcoéw, ktd-
rzy posiadaja swoje konta w systemie. Za pomoca
systemu odbywa sie réwniez komunikacja pomiedzy
stronami zaangazowanymi w proces zakupowy. Sys-
tem stanowi repozytorium i archiwum dokumentacji
zakupowej catej Grupy Kapitatowe;.

Prezes Klimkowski podkresla, ze wprowadzenie
platformy zakupowej w PCC Rokita SA nie tylko po-
kazuje, ze spotka stawia na nowoczesnos¢, ale przede
wszystkim przynosi wymierne korzysci i umozliwia
osiaggniecie efektywnosci na kazdym etapie procesu
zarzadzania.

Proces zakupowy jest prowadzony w sposdb elek-
troniczny, umozliwiajagcy zachowanie petnej pouf-
nosci oraz najwyzszych standardéw bezpieczenstwa
przekazu danych, ale jednoczesnie jest w petni trans-
parentny dla kontrahentoéw, co rodzi wieksze zaufanie
do Spotki jako partnera biznesowego.

Inng zaletg wdrozenia Platformy Zakupowej jest,
wedtug PCC Rokita SA, poprawa komunikacji podczas

Firma Otwarty Rynek Elektroniczny S.A. — Market-
planet jest liderem na polskim rynku w zakresie organi-
zacji proceséw zwigzanych z zakupami w przedsigbior-
stwach. Dziatajgc od 2001 roku ustawicznie rozwijamy
port folio produktéw i ustug w tym obszarze. Swiad-
czymy ustugi doradcze oraz oferujemy specjalistyczne
rozwigzania informatyczne wspierajgce wszystkie etapy
procesu zakupowego.

Ponad 80-osobowy zesp6t Konsultantow Marketpla-
net realizuje projekty miedzy innymi dla PGNIiG S.A,,

procesu zakupowego. Kazdy dostawca po zarejestro-
waniu sie i wybraniu kategorii CPV odpowiadajacej
jego profilowi dziatalnosci otrzymuje powiadomie-
nia e-mailowe o trwajacych projektach zakupowych
— wystarczy jedynie $ledzi¢ poczte. Dostawcy w trak-
cie procesu moga elektronicznie zadawac¢ pytania,
uzyskiwac wyjasnienia dotyczace prowadzonego pro-
jektu zakupowego, jak réwniez pobra¢ wszystkie do-
kumenty bez koniecznosci wizyty w Spoétce, a jedynie
przegladajac informacje o aktualnych przetargach.

Dzieki autorejestracji dostawcéw na Platformie,
przetargi moga sie odbywac przy wykorzystaniu rze-
telnych i biezgcych informacji o kontrahentach, po-
chodzacych bezposrednio od nich. Obecnie w Platfor-
mie jest zarejestrowanych ponad 1500 dostawcéw.
Wypetnienie przez nich formularzy rejestracyjnych
zapewnito Spotce dostep do ich aktualnych danych,
co jest niewatpliwa zaleta zaréwno dla samej Spotki,
jaki i dla dostawcow. Obieg dokumentoéw jest szybszy,
a poniewaz prowadzony z wykorzystaniem technolo-
gii informatycznej, takze tanszy.

Dzieki wykorzystaniu mechanizméw aukcji elektro-
nicznych Spotka osiggneta znaczace oszczednosci.

KGHM Polska Miedz S.A., PGE S.A., Energa-Operator
S.A,, TP S.A,, France Telecom, PKN Orlen S.A., PCC Ro-
kita S.A., OGP Gaz System S.A., PZU S.A. oraz jednostek
administracji publicznej: Ministerstwo Skarbu, Urzad
Miasta Stotecznego Warszawy, Starostwo Powiatowe
w Krakowie.

Nasi pracownicy to zespo6t ekspertow w obszarze
zakupéw, logistyki oraz systemoéw informatycznych,
ktory z sukcesem wdraza indywidualne rozwigzania dla
najbardziej wymagajgcych Klientow.
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